
Print gewinnt! 
Vortrag von Andreas Weber 



Unvermutete 
Marktpotentiale: 
 

Wie das Geschäft 
mit Print durch die       
Digitalisierung 
enorm beflügelt 
wird.       



Mein Geständnis: 
Passion for Print! 
     



Zum Start meine Frage an das Auditorium: 
 
Was bewirkt aus Ihrer Sicht die 
Digitalisierung?  



Meine Antwort: 
Das Individuum 
rückt in den Fokus!  



Druckkunst geht neue Wege. Und setzt durch Künstler Maßstäbe! 

 Print kommt der  
 Individualität am  
 nächsten, v. a. da es  
 persönlich in Besitz  
 genommen wird. 
  

 Print in Verbindung mit  
 Digitaldrucktechnik ist  
 per se das   
 Individualmedium! 





Gründung des Experten-Netzwerks #Think!Paper 

Alle Infos zum Mitmachen  im ValueBlog 



Wachstums-
treiber umfasst 
das Mischen 
aus Print- und 
Digital-
Applikationen 
aller Art. 

Quelle: Andreas Weber, Value Communication GmbH 



Der Print-
Markt ist 
wesentlich 
größer als 
man denkt! 

Quelle: Andreas Weber, Value Communication GmbH 

 

Branchenumsatz laut BVDM in Deutschland:  

rund € 21 Milliarden 

 

Tatsächlicher Umsatz: 

über € 68 Milliarden 

 

Gesamtwertschöpfung mit Print: 

über € 121 Milliarden* 

 
* inklusive Verlage, Buchhandel, Papierindustrie 



Ökosystem Druckindustrie 
Deutschland 
 
Problematisch: 
  

Die meisten Betriebe tummeln 
sich in stagnierenden Massen-
Märkten. 

 

Branchenumsatz laut BVDM in Deutschland:  

rund € 21 Milliarden 

 

Tatsächlicher Umsatz: 

über € 68 Milliarden 

 

Gesamtwertschöpfung mit Print: 

über € 121 Milliarden 



Ökosystem Druckindustrie 
Deutschland 
 
Chancenreich: 

 
In Wachstumsmärkten profitiert 
man, je mehr man spezialisiert 
ist, um Kunden-individuelle 
Anforderungen zu erfüllen. 

 

Branchenumsatz laut BVDM in Deutschland:  

rund € 21 Milliarden 

 

Tatsächlicher Umsatz: 

über € 68 Milliarden 

 

Gesamtwertschöpfung mit Print: 

über € 121 Milliarden 



Ökosystem Druckindustrie 
Deutschland 
 
Zwei (neue)Wege bieten sich für 
Druckereien: 
 
1. Neue Marktsegmente erobern 
oder Nischenmärkte erschließen  
 
2. Akzidenzdruck reformieren und 
Kunden begeistern! 

 

Branchenumsatz laut BVDM in Deutschland:  

rund € 21 Milliarden 

 

Tatsächlicher Umsatz: 

über € 68 Milliarden 

 

Gesamtwertschöpfung mit Print: 

über € 121 Milliarden 



Der Schlüssel 
für nachhaltigen 
Print-Erfolg im 
Akzidenzdruck:  
 
Customization! 



 Auch für Hybrid-Produkte gibt  
 es bereits funktionierende  
 Customization-Plattformen! 

 
 Siehe Forschungsprojekt  
 AutLay.com der Universität  
 zu Köln 
 
 Weitere Infos zu AutLay im  
 ValueBlog  
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Buch-Tipp: 
Marketing 
Rebellion!  

Link zum Youtube-Film 

https://youtu.be/D2zf3SeVB5g




Mark Schaefer gehört als Marketing-
Guru global zu den  

50 wichtigsten B2B Influencern. Und 
er mag Multichannel und PRINT!  
https://youtu.be/Ee0paUIOeuM 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Erfolgsrezept für Druckereien 
 

1. Die innere Einstellung neu ausrichten. 
2. Im eigenen Marketing stets Vorbild sein  
    für das, was man Kunden anbietet. 
3. Multichannel-Kompetenz aufbauen/pflegen. 

https://youtu.be/Ee0paUIOeuM
https://youtu.be/Ee0paUIOeuM


Mark Schaefer  

liefert  

ein Parade- 

Beispiel  

für Multichannel.  

Print bildet das 

Fundament! 
Gedrucktes Buch + Keynotes + Twitter + Facebook + LinkedIn + Blog + Interviews 

+ YouTube + Hörbuch + Workbook + Sticker + Flyer + Postkarten   



Übrigens:  
Mark Schaefer  
nutzt keinen 
Verlag mehr,  
um Bestseller 
zu produzieren… 



Hoppla! Wenn 
Customization in den 
Fokus rückt, wie 
müssen sich dann 
Geschäftsmodelle 
wandeln?  



Geschäftsmodelle 
von Druckereien 
wurden früher 
durch die Technik 
definiert! 



Im Digitalzeitalter 
muss die Geschäfts-
modell-Strategie 
dem Nutzen folgen, 
den man aus 
Technik-
Innovationen ziehen 
kann. 

Software+Hardware+Brainware 



 Bei alledem: 
 PRINT IST NICHT IN GEFAHR!   
 Sondern bietet Chancen für  
 Neu-Geschäft und Wachstum.  



 Fallbeispiel 1 — B2C 
 (Mobile + Print) 
 
 ›PastBook‹ erlaubt  
 per Smartphone mit  
 einem Fingertipp   
 Fotobücher aus der  
 eigenen Facebook- 
 Chronik zu erstellen. 

»Relive Your Memories. Automagically Created for You!« 



 Fallbeispiel 2 
 (Print + Online,  
   B2B + B2C) 
 

 nettl.com als 
 Start-up für einen  
 globalen Druckerei- 
 Netzwerk-Verbund 

SOURCE: https://www.nettl.com/uk/ 

#PrintisLifeStyle 

http://nettl.com
https://www.nettl.com/uk/
https://www.nettl.com/uk/


SOURCE: https://www.nettl.com/uk/ 

Bernd Zipper and Peter Gunning nettl.com nutzt aktiv LinkedIn 
um Geschäftspartner zu finden 
bzw. um mit ihnen im Kontakt 

zu bleiben. Der CEO postet 
persönlich! 

https://www.nettl.com/uk/
https://www.nettl.com/uk/
http://nettl.com


 Fallbeispiel 3 
 (Reformation  
  Akzidenzdruck) 
 
 Jubels  
 print&more 
 
 Vom Offset über  
 Digitaldruck zu  
 B2B-Marketing  
 Services… 



 Fallbeispiel 3 
 
 … zu globalen B2C- 
Lösungen per Firmen- 
Neugründung 
 
Wichtigster Vertriebs- 
Kanal ist INSTAGRAM 



Empfehlungen 

 

Vergessen Sie nie:  

Customization rückt in den Fokus! — Und hilft, den 

Akzidenzdruck zu reformieren.  
 

  Social Media kann ein Eldorado für Print  

  sein! V.a. Facebook, Instagram im B2C und  

  LinkedIn im B2B beflügeln neue Geschäftsmodelle. 
 

Der Nutzen rückt in den Vordergrund.  

Digitaltechnik im Print ermöglicht das. 
 

  Das Marktpotential ist erheblich größer  

  als man denkt und bietet Chancen für  

  profitables Wachstum!  



Last but not least: 
Pflegen Sie Kontakt 
zu jungen 
Menschen! 

#PaulaMachtDruck 

#ThinkPaper 



 
Vieles weitere findet  

sich im ValueBlog 
www.valuetrendradar.com 

 
Kontakt zu Andreas Weber 
am besten über LinkedIn  

https://de.linkedin.com/in/andreasweber
https://de.linkedin.com/in/andreasweber

